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CỘNG HÒA XÃ HỘI CHỦ NGHĨA VIỆT NAM
Độc lập - Tự do - Hạnh phúc 


THUYẾT MINH Ý TƯỞNG, DỰ ÁN KHỞI NGHIỆP
Cuộc thi “Khởi nghiệp đổi mới sáng tạo tỉnh Quảng Ngãi”


lần thứ 3 - năm 2021



Tên ý tưởng, dự án: (ghi như trong Phiếu đăng ký)…………...…………
Bảng đăng ký dự thi (chọn 01 bảng thi):

- Bảng dự án:      (
- Bảng ý tưởng:   (
Tên tác giả/đại diện nhóm tác giả/doanh nghiệp:……………………..
Số điện thoại:……………………Email:………………………………..
Gợi ý xây dựng thuyết minh ý tưởng, dự án:

1. Giới thiệu tổng quát về ý tưởng, dự án khởi nghiệp 

- Mô tả tổng quát về ý tưởng, dự án khởi nghiệp. 
- Dự án, ý tưởng nhằm giải quyết vấn đề thực tế gì của xã hội, đây có phải là nỗi đau thực sự của xã hội hay không. 
- Khả năng của dự án, ý tưởng giải quyết vấn đề đến đâu? 
- Tính mới, sáng tạo của ý tưởng, dự án và tính mới, sáng tạo trong cách thức giải quyết vấn đề? 
2. Mô tả chi tiết ý tưởng, dự án theo mô hình Canvas

2.1. Phân khúc khách hàng chính của ý tưởng, dự án của bạn muốn hướng tới. Ai là khách hàng mà ý tưởng, dự án muốn bán sản phẩm/dịch vụ? Hình mẫu khách hàng đó như thế nào?

 2.2. Mục tiêu giá trị mà sản phẩm/dịch vụ của ý tưởng, dự án mang lại cho khách hàng. Mô tả những mục tiêu giá trị mà sản phẩm/dịch vụ của ý tưởng, dự án mang đến cho khách hàng? Sản phẩm/dịch vụ của ý tưởng, dự án giúp khách hàng giải quyết vấn đề gì? Những nhu cầu nào của khách hàng cần được thỏa mãn?
2.3. Kênh phân phối và truyền thông của ý tưởng, dự án. Mô tả các kênh truyền thông và phân phối mà ý tưởng, dự án đã và dự kiến sử dụng để tiếp xúc với phân khúc khách hàng đã chọn. 
2.4. Thiết lập và xây dựng quan hệ khách hàng. Mô tả các loại quan hệ mà ý tưởng, dự án thiết lập với các khách hàng của mình. Làm thế nào để giữ chân khách hàng cũ và thu hút khách hàng mới?
2.5. Doanh thu dự kiến. Mô tả các luồng doanh thu của của ý tưởng, dự án thu được từ các phân khúc khách hàng của mình. Từ đó căn cứ vào cơ cấu chi phí để tính toán lợi nhuận thu được từ ý tưởng, dự án.
2.6. Nguồn lực chính của ý tưởng, dự án. Mô tả các nguồn lực quan trọng để hoạt động kinh doanh có thể tồn tại. Đây có thể là các nguồn lực vật lý (ví dụ tài nguyên môi trường), nguồn lực tri thức (tài sản trí tuệ, công nghệ), nhân lực và tài chính.
2.7. Hoạt động chính của ý tưởng, dự án. Mô tả các hành động quan trọng nhất mà bạn cần duy trì để giữ được công việc kinh doanh của mình. Nói cách khác, hoạt động chính của ý tưởng, dự án là việc sử dụng nguồn lực chính để tạo ra các giá trị mục tiêu khác biệt và qua đó thu được lợi nhuận.
2.8. Đối tác chính của ý tưởng, dự án. Mô tả các nhà cung cấp nguồn lực và các đối tác giúp cho công việc kinh doanh được thực thi tốt và có thể phát triển. 
2.9. Cơ cấu chi phí của ý tưởng, dự án. Mô tả tất cả các chi phí cần thiết để duy trì và điều hành kinh doanh. Chi phí nhân công, chi phí nguyên liệu đầu vào, đầu tư máy móc thiết bị, chi phí sử dụng vốn, chi phí tiếp thị, chi phí bán hàng, chi phí mặt bằng là bao nhiêu? 

3. Những khó khăn, thách thức đang gặp phải và giải pháp giải quyết các vấn đề này
4. Định hướng phát triển

Định hướng phát triển của ý tưởng, dự án sau 1 năm, 3 năm,… ? (hướng phát triển, quy mô, tiềm năng).

                                       …………….., ngày ..… tháng ..… năm 2021
  Tác giả/đại diện nhóm tác giả/đại diện tổ chức, doanh nghiệp khởi nghiệp
                              (Ký và ghi rõ họ, tên, đóng dấu nếu là tổ chức, doanh nghiệp)
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